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Introduccion

El Estatuto del Trabajo Auténomo

La legislatura pasada ha sido de gran trascendencia para el mundo
del autébnomo.

Mas de tres millones de auténomos fuimos histéricamente olvidados.
Hemos estado durante la transicion y hasta hace bien poco, sin voz
y sin foro, donde poder exponer nuestras necesidades y nuestra
capacidad de colaboracion, en la sociedad espafiola.

Hace seis afios, timidamente, se empezaron a abordar algunas
medidas, de caracter fiscal y de proteccion social, pero ha sido esta
pasada legislatura donde nos han dado el marco legal al 90% del
empresariado que estdbamos olvidados.

El Estatuto del Trabajo Auténomo, tendra que desarrollarse en esta
legislatura, decidida en el mes de marzo.

La concrecion de los contenidos en el mismo deberian ser
consensuados, con las organizaciones representativas de los
auténomos y el actual Gobierno.

El dialogo con las organizaciones representativas de los autbnomos
debe ser plural, como plurales somos las organizaciones que llevamos
afios agrupando y defendiendo los intereses de los autonomos. Hay
que tener en cuenta que estamos en el 2008 y no en 1977, cuando
se promulgo la Ley de Libertad Sindical.




La crisis financiera, crisis de la economia
real

La crisis financiera internacional, provocada por la falta de regulacién
de los mercados, con las instituciones controladoras, con poca
capacidad de intervencion en los mercados, con una clara vocacion
monetarista y una sola preocupacion, la inflacién, nos ha llevado a
este desastre del sistema financiero.

La economia real, en la que estamos inmersos los autonomos, ya
estamos sufriendo las consecuencias: nuestros negocios, nuestro
trabajo y el trabajo de nuestros asalariados, estan en grave riesgo,
con lo que esto supondria para la economia del pais y de Asturias en
particular.

Para que la economia real del Autonomo supere la crisis financiera
provocada por el mal hacer del sistema y el consumo reactive la
economia, hay que empezar por que el crédito circulante llegue a los
auténomos-pequefias empresas y no se produzcan quiebras en este
sector tan importante para la economia de nuestros pueblos y ciudades.

Somos mas de 3.150.000 los auténomos-pequefias empresas, de
éstas, 2.380.000 su figura empresarial es de personas fisicas, y de
éstas, 1.700.000 no tienen empleados. En Asturias somos 82.804
los auténomos que vertebramos la economia de la region.

FAPEA plantea el siguiente conjunto de medidas para el desarrollo del
Estatuto del Trabajo Autonomo, y que la salida de la crisis sea en
positivo para las pequefias empresas y emprendedores, que han sido
abordadas en este Il Congreso de los Auténomos

Desarrollo del Estatuto del
Trabajo autonomo



Avanzar en los derechos colectivos del
trabajador auténomo

Llenar de contenido la Ley del Trabajo Auténomo es labor del Gobierno
Central, y debe realizarse en esta legislatura. Este Il Congreso de
Auténomaos propone las siguientes medidas a desarrollar:

- Creacion del Consejo del Trabajo Autonomo, 6rgano consultivo del
Gobierno de la Nacion.

- Creacion en todas las Comunidades Auténomas de Consejos del
Trabajo Auténomo.

- Creacion de drganos de arbitraje para los trabajadores autbnomos
econdmicamente dependientes.

- Creacion de d6rganos de arbitraje, para los autbnomos y pequefias
empresas, para la solucion de conflictos econémicos y mercantiles.

- Creacion del registro de los contratos del TRADE.

- Prestacion por cese de actividad.

- Acelerar el sistema que se establezca por ley para abordar la
prestacion por cese de actividad, teniendo en cuenta su universalidad,

solidaridad y sostenibilidad.

- Su creacion y puesta en marcha deberia ser abordada como
determinante para salir de la actual crisis.

- Proteccion social del trabajador autbnomo.

- Avanzar en la convergencia del Régimen Especial de Trabajadores
Auténomos con el Régimen General de la Seguridad Social.

- Acceso a la jubilacion anticipada, en los mismos supuestos y colectivos
que el Régimen General.

- El auténomo, jubilado o por jubilarse, con una cotizacion de 15 afios,

deberia recibir una presentaciéon minima equivalente al salario
minimo interprofesional.

- Aplazamiento del pago a la Seguridad Social cuando el autbnomo

esta de baja por enfermedad o accidente.

- Creacion de cotizaciones para los autonomos que trabajen a tiempo

parcial.

- En la cotizacion por pluriactividad, devolucion del exceso de cotizacion

maxima.

- Acciones de sensibilizacion que desarrollen las organizaciones de

auténomos, sobre cotizaciones a la Seguridad Social en el RETA,
que corrijan el concepto de gasto por el de inversion en si mismos.

- En la prevencién de Riesgos Laborales del trabajador auténomos se

necesita sensibilizacion, formacién e instrumentos formativos
adecuados, para su necesaria participacién en prevencion laboral.

- Reduccion de costes en las cuotas, durante dos afios para los

emprendedores al comienzo de su actividad como auténomos.




Fomento y promocién del auténomo y
emprendedores

En anteriores crisis, al final de los afios 70 y la de comienzos de los
afos 90, se produjo un incremento de emprendedores, como respuesta
a la falta de trabajo.

La salida de esta crisis se puede hacer en positivo para nuestro sector,
si apoyan desde las Administraciones y la resolucion politica las
medidas expuestas en este Il Congreso de los Autbnomos Asturianos.

- Facilitar el acceso a la formacién continua profesional, aumentar las
inversiones para esta formacion y crear modulos especificos para
auténomos.

- Reduccion de los tiempos administrativos y sus costes, para el inicio
de una actividad.

- Ayudas técnicas, para la sostenibilidad de los proyectos de adaptacion
y acceso a las nuevas tecnologias.

- Apoyo financiero de caracter publico adaptado a las necesidades
empresariales del autbnomo.

- Acceso a la internacionalizacién y al asociacionismo en proyectos de
exportacion con financiacion publica.

- Creacion de un 6rgano de reforma fiscal, que actualice y amplie la
declaracion por modulos y la directa, en los temas fiscales debe
primar “tanto ganas, tanto pagas”. Simplificacién contable.

- L.R.P.F.: que las inversiones en nuevas tecnologias sean deducibles
al igual que hacen las sociedades mercantiles.

- Limitar la responsabilidad patrimonial del autbnomo a los niveles de
las sociedades mercantiles.

- Capitalizacion del 100% de la prestacion por desempleo para aquel

que comience una actividad como auténomo al igual que ocurre
cuando se constituye una cooperativa o sociedad laboral.

- Incluir al cényuge del autonomo y eliminar las limitaciones en la

contratacion de los hijos en el Régimen General, asi como el acceso
a las prestaciones por desempleo.

- Exencion de la cuota cameral, para autbnomos y pequefias empresas

con menos de 10 trabajadores — la resolucion de la C.E. 6 de mayo
de 2005 determina la microempresa como menos de 10 trabajadores
y menos de dos millones de euros de facturacion.

- Bonificacion en los costes de la Seguridad Social por primer contrato

indefinido que cree un auténomo sin empleados.




Para salir de la crisis
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financiera

La crisis afecta gravemente al auténomo-
pequena empresa por la caida del consumo
y la falta de crédito

La crisis financiera internacional, producto de la desregulacion de los
mercados, del mal hacer de las entidades de crédito, de la Banca y
las aseguradoras poniendo en los mercados productos contaminados,
ha provocado esta crisis mundial, la subida de los alimentos y materias
primas ha sido otro factor determinante del deterioro econémico, y
en Espafa el pinchazo de la burbuja inmobiliaria por exceso de
produccion y precios altos, todos éstos factores han provocado una
bajada del consumo considerable, que pone en peligro la viabilidad
de multitud de negocios regentados por autonomos.

Los bancos y cajas tienen practicamente cerradas las concesiones
de lineas de crédito y circulante, los requisitos de garantia han
aumentado y los costes estan cercanos al 10%.

El factor més preocupante de esta crisis para el autdbnomo es la falta
de crédito circulante para mantener el negocio en actividad, pago a
proveedores, ndminas, impuestos, sin este circulante las empresas
estan condenadas al cierre.

Dado que todas las medidas aprobadas por el Gobierno van en
direccion de apoyo y aval a las entidades bancarias, y éstas no
transmiten al mercado el dinero que reciben, es urgente tomar medidas.




Este Il Congreso del Auténomo solicita que el ICO, a nivel nacional,
arbitre medidas para que los auténomos-pequefios empresarios
accedan a crédito circulante.

Que el ICO realice esta labor que, aunque no esta dentro de sus
actuales competencias, no debe significar que no actue, ante
situaciones criticas hay que actuar con soluciones a los problemas.
La banca tradicional no cubre nuestras necesidades. El impulso
financiero que necesitan los autbnomos y emprendedores para
consolidar sus proyectos tiene que ser el que se corresponda con sus
necesidades.

Llenar de contenido el Estatuto del Trabajo Auténomo para dar seguridad
individual del autonomo y nuevo emprendedor, darle participacién a
través de sus organizaciones en todos los 6rganos participativos de
Ayuntamientos, Autonomias y Estado.

Acciones de apoyo técnico a la consolidacion de los proyectos dada
la gran mortandad de los mismos en su inicio. Consolidar los proyectos
empresariales debe ser una realidad.

Las inversiones en nuevas tecnologias tienen que ser deducibles al
igual que en las sociedades mercantiles.

Eliminacién de la cuota cameral para autbnomos-pequefias empresas
de menos de 10 trabajadores.

Bonificacion de los costes de la Seguridad Social por primer contrato
indefinido que cree un auténomo sin empleados.

Eliminar el recargo de equivalencia.
Eliminacion de los costes para los cobros con tarjetas de débito.
En anteriores crisis, al final de los afios 70 y la del comienzo de los

afnos 90, se produjo un incremento de emprendedores, como respuesta
a la falta de trabajo.

Las Administraciones Publicas (Ayuntamientos, Diputaciones,
Autonomias, Gobierno Central y entes publicos) son los mas grandes
proveedores de negocio. Generalmente contratan con grandes
suministradoras, cuyo potencial se ha originado histéricamente por
contrataciones continuadas a su favor por los poderes publicos. En
este sentido, las Administraciones deberian revisar sus sistemas de
contratacién favoreciendo, con todos los requisitos de fiabilidad y
capacidad, a todo el conjunto de auténomos y emprendedores.

Con las ayudas correctas la crisis se puede superar en positivo, tanto
para los auténomos establecidos como para los nuevos auténomos.




El autonomo en el comercio
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El autéonomo en el comercio: el sector mas
numeroso

Hace pocos afios habldbamos del comercio con un sentido de amplitud,
de forma generalizada, hoy hablamos de distribucion
comercial, comercio de cercania.

El volumen de negocio perdido por el comercio tradicional, en los
ultimos afios, nos lleva a utilizar en el lenguaje conceptos de
disminucién y division porque esa es la realidad. La pérdida de
mercado ha sido muy grande, y las medidas politicas aplicadas van
en la direccién de mantener el status quo actual.

Mientras los monopolistas del mercado o venta periférica siguen
imponiendo sus decisiones politicas, directiva Bolkestein para
Europa, liberalizacién de horarios en Espafia, urbanismo comercial
dirigido en las nuevas actuaciones urbanas, etc., etc.

El sector comercio tradicional o de cercania es el de més alta tasa de
empleo de trabajadores autonomos, el empleo producido por este
modelo de empresa es estable. En el lado opuesto esta la distribucion

comercial, con unas condiciones laborales, horarios comerciales que
le convierten en el de mayor rotacion laboral.

Bajo estas premisas y ante una desaceleracion del consumo que cada
dia va en aumento, el Il Congreso de Autbnomos propone una serie
de actuaciones:

- Potenciacion de los ejes comerciales actuales, peatonalizacion de
cascos urbanos, venta a distancia y especializacion.

- El urbanismo debe abordar que, en las nuevas actuaciones de
viviendas, se contemple la posibilidad de crear ejes comerciales y
no como en la actualidad, donde el comercio se concentra en un
solo area de gran centro comercial, gestionado habitualmente por
uno de los grandes monopolistas de la distribucion.

- Cuando es necesario o politicamente se decide autorizar un centro
comercial multimarca, las administraciones competentes en
urbanismo deben ofertar éstas a los autbnomos y pequefios
empresarios afectados para que éstos, mediante la propiedad,
puedan promover, construir, adecuar la mezcla comercial y gestionar
este nuevo espacio comercial, por estar capacitados econémicamente
y técnicamente para ello.




- La Ley de Comercio Interior y las leyes autondmicas de comercio,
no abordaron la venta de fabricante Outles-Factory y ésta debe ser
recogida en la Ley de Comercio Interior y regulada.

- El sector de la distribucién se encuentra hoy en una situacion de
méaxima alerta, pues la falta de compromiso por parte de las
administraciones, a la hora de luchar contra las diferentes formas
de pirateria, esta arrasando los sectores de ropa, complementos,
videos, musica, etc. Es de destacar que el sector musical esta a
punto de desaparecer.

- Adoptar medidas de transparencia en los mercados de distribucién,
la transparencia nos llevaria a una mayor competencia y a la eficiencia.

- Gasoleo bonificado para los autbnomos y pequefias empresas tanto
de transporte de mercancias, como para el transporte de mercancias
propias (vehiculos inferiores a 7,5 toneladas).

Pagos con tarjeta

Hay tres tipos de tarjeta, la de prestigio, la de crédito y la de débito.
El Il Congreso de Autbnomos propone:

- La tarjeta de prestigio la deben valorar el banco y su cliente y como
tal sus costes totales los debe asumir cualquiera de ellos.

- La tarjeta de crédito es un producto que vende el banco al cliente.
El coste de su uso debe de asumirlo el banco o su cliente.

- La tarjeta de débito no ofrece mas servicio con terceros que el de
pago, que se produce en el mismo momento que se pasa por
la T.P.V., con lo cual se convierte en papel moneda y como tal no
debe de tener ningun coste.

- Las tasas de intercambio, justificacion que utiliza la banca para
cobrar un servicio, deben acercarse a la realidad, el volumen de
operaciones ha crecido desmesuradamente, el sistema esta
amortizado y su mantenimiento es anecdotico, los costes que
repercuten al comercio o a los servicios debe desaparecer.




El recargo de equivalencia
en el comercio minorista
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Notas Previas

El régimen especial del Recargo de Equivalencia, esta perfectamente
delimitado y tipificado en la Ley 37/1992, de 28 de diciembre, del
Impuesto sobre el Valor Afiadido.

En concreto, es en el articulo 148 de la Ley* , donde se determina
que este se aplicara a los comerciantes minoristas que sean personas
fisicas o entidades en régimen de atribucion de rentas en el Impuesto
sobre la Renta de las Personas Fisicas, que desarrollen su actividad
en los sectores econdmicos y cumplan los requisitos que se determinen
reglamentariamente.

Asi, este régimen se aplicara a los comerciantes minoristas, persona
fisica o sociedad civil, herencia yacente o comunidad de bienes cuando
todos sus socios, comuneros o participes sean personas fisicas salvo
si comercializan los siguientes productos:

1. Vehiculos accionados a motor para circular por carretera y sus
remolques.

. Embarcaciones y buques.
. Aviones, avionetas, veleros y demés aeronaves.

. Accesorios y piezas de recambio de los medios de transporte
comprendidos en los nUmeros anteriores.

. Joyas, alhajas, piedras preciosas, perlas naturales o cultivadas,
objetos elaborados total o parcialmente con oro o platino. Bisuteria
fina que contenga piedras preciosas, perlas naturales o los referidos
metales, aunque sea en forma de bafiado o chapado, salvo que el
contenido de oro o platino tenga un espesor inferior a 35 micras.

. Prendas de vestir o de adorno personal confeccionadas con pieles
de caracter suntuario.

Se exceptuan de lo dispuesto en este nimero los bolsos, carteras
y objetos similares asi como, las prendas confeccionadas
exclusivamente con retales o desperdicios, cabezas, patas, colas,
recortes, etc., o con pieles corrientes o de imitacién.

* Redaccion modificada por la Ley 55/1999, de 29 de diciembre,
de Medidas fiscales, administrativas y del orden social.




7. Objetos de arte originales, antigliedades y objetos de coleccién
definidos en el articulo 136 de la Ley del IVA.

8. Bienes que hayan sido utilizados por el sujeto pasivo transmitente
0 por terceros con anterioridad a su transmision.

9. Aparatos y accesorios para la avicultura y apicultura.

10. Productos petroliferos cuya fabricacién, importacion o venta esta
sujeta a los Impuestos Especiales.

11. Maquinaria de uso industrial.

12. Materiales y articulos para la construccion de edificaciones o
urbanizaciones.

13. Minerales, excepto el carbon.

14. Hierros, aceros y demas metales y sus aleaciones, no
manufacturados

15. Oro de inversién definido en el articulo 140 de la Ley del IVA.

Asimismo, el articulo 149 de la Ley 37/1992, de 28 de diciembre,
del Impuesto sobre el Valor Afiadido, determina de manera nitida
guienes son comerciantes minoristas, en concreto, quienes venden
habitualmente bienes muebles o semovientes sin haberlos sometido
a procesos de fabricacion, elaboracién o manufactura, siempre que
las ventas a consumidores finales durante el afio precedente fueran
superiores al 80% de las ventas totales realizadas™.

Para todos aquellos auténomos y/o establecimientos comerciales que
no cumplan los requisitos anteriormente expuestos, les sera de
aplicacion el régimen general.

Mientras tanto, este es un régimen obligatorio para los comerciantes
minoristas, que sean personas fisicas, y que comercialicen productos
al por menor, tal y como esté indicado en la Ley.

* Ver articulo 149, de la Ley 37/1992, de 28 de diciembre, del
Impuesto sobre el Valor Afiadido.

En tal caso, seran sus proveedores, los que deberan repercutir al
comerciante en la factura, el IVA correspondiente mas el Recargo de
Equivalencia, por separado y a los siguientes tipos:

- Articulos al tipo general del 16%: recargo del 4%

- Articulos al tipo general del 7%: recargo del 1%

- Articulos al tipo general del 4%: recargo del 0,5%

- Tabaco: recargo al 1,75%

Es decir, es el proveedor quien le cobra al minorista el IVA, y lo ingresa

en la Hacienda Publica, sin que el comerciante minorista tenga que
realizar liquidaciones de IVA en ningin momento.




El IVA para el comerciante minorista

Los comerciantes minoristas sujetos al régimen especial de IVA del
Recargo de Equivalencia, han de abonar el mismo, cuando compran
la mercancia, independientemente de cuando realicen la venta (si es
que esta se llega a realizar), y cuél sea el precio definitivo por el que
vendan ese producto, siendo su proveedor el encargado tanto de la
recaudacion del mismo como del ingreso en las arcas del Estado.

Esta obligacion de aplicar el Recargo de Equivalencia, y, por tanto, de
“liquidar el IVA” con la Hacienda Pablica en el momento de la adquisicion
de las mercancias, libera a los minoristas de la obligacion de llevar
libros de IVA, trasladando a los mayoristas este “trabajo”. Los
comerciantes minoristas insertado en el régimen especial del Recargo
de Equivalencia, no presentan ninguna liquidacion por IVA, como ya
hemos apuntado.

Sin embargo, el hecho de no llevar a cabo liquidaciones de IVA como
el resto de actividades empresariales, no excluye a los comerciantes
minoristas de realizar facturas a aquellos clientes que les soliciten la
misma, pues puede suceder que el que compra, sea una entidad que
pueda deducirse ese IVA.

Un ejemplo de esta circunstancia, podria ser el caso de una papeleria
sujeta al régimen especial del Recargo de Equivalencia, que tiene
como cliente una empresa, la cual le solicita facturas de sus compras,
ya que puede deducirse ese IVA por compra del material de oficina,
y la papeleria le debe de hacer estas facturas, ya que esta obligada,
a pesar de que el IVA de las mismas no lo va a ingresar a Hacienda,
porque ya pago ese IVA al comprar los productos.

Por otro lado, resulta evidente la afirmacion de que la "liquidacion”
con la Hacienda Publica del IVA por parte del comerciante minorista
se produce al adquirir sus productos con Recargo de Equivalencia, ya
que en la hipotética factura expedida a un cliente, el comerciante
minorista solo podra incluir el IVA, es decir sélo podran repercutir a
sus clientes la cuota resultante de aplicar el tipo tributario del Impuesto
a la base imponible correspondiente a las ventas y a las demas
operaciones gravadas por dicho tributo que realicen, sin que, en ningin
caso, puedan incrementar dicho porcentaje en el importe del Recargo
de Equivalencia.

Por tanto, la exaccion del Impuesto sobre el Valor Afiadido exigible a
los comerciantes minoristas a quienes resulte aplicable este régimen
especial se efectuara mediante la repercusion del Recargo de
Equivalencia efectuada por sus proveedores.

Como afecta este régimen al Comerciante
minorista

Este régimen especial de IVA aplicado a los comerciantes minoristas,
tiene aspectos positivos para los mismos. El fundamental, es la
liberacién de la obligacién de llevar a cabo un exhaustivo registro de
facturas recibidas y ventas.

Por otro lado, como método de “estimacion objetiva” para efectuar la
“liquidacion” de IVA por parte de los comerciantes minoristas afectados
por el mismo, su aplicacion produce desviaciones que en un caso
seran positivas y en otro, negativas para los sujetos al mismo.

A pesar de las posibles desviaciones que en algin caso puede producir
a favor de los comerciantes minoristas, hay que sefialar los diversos
perjuicios que tiene para los afectos por el mismo.

Todos conocemos el gran impacto que los hurtos tienen en el comercio
minorista*, tanto es asi que se han tenido que invertir ingentes
cantidades en seguridad y vigilancia para intentar minimizar los
mismos. Al mismo tiempo, es conocida la denominada perdida
desconocida, entre la cual, ademas de las pérdidas causadas por
acciones delictivas, se integra la desaparicién de existencias por
deterioro.

Pues bien toda esa pérdida desconocida, la cual no se vende al cliente
del comercio minorista, es, a efectos de IVA para el comerciante
minorista, asimilada a la venta de la misma, ya que el IVA soportado
en la compra del producto, asi como el Recargo de Equivalencia
asumido por el comerciante no pueden ser deducidos o recuperados
por el mismo.

En los ultimos afios se han modificado de manera notable, los usos
y costumbres de los consumidores, que cada vez retrasan mas la
compra de los productos, realizando muchas de las mismas en los
periodos de rebajas, lo que reduce los margenes comerciales de toda
la distribucién, e incluso durante el destockaje de productos obsoletos.

*Segun el estudio “La criminalidad en Espafia en 2006” elaborado
por la Secretaria de Estado de Seguridad del Ministerio del Interior,
la mitad del total de faltas producidas en nuestro pais corresponden
a los hurtos, sobrepasando la cifra de los 500.000 hurtos
denunciados al afio, y siendo la infraccion mas repetida en nuestro
pais segun los datos del Cuerpo Nacional de Policia y la Guardia
Civil.




Esta reduccion de margenes comerciales, supone un descenso VA
repercutido ante el descenso de precios, pero los comerciantes
minoristas sujetos al régimen del Recargo de Equivalencia no tienen
variacion en su “cuota” de IVA a la Hacienda Pablica, pues su liquidacion
se produce al adquirir las mercancias y no tras efectuar las ventas.

Finalmente, resulta evidente, que los comerciantes minoristas, mas
alla de la compra de productos, solicitan otros servicios y compran
otros productos no dedicados a la venta, que forman parte del normal
desarrollo de su actividad. Pues bien, el IVA soportado en estos
productos no es deducible por los mismos, y ha de quedar encuadrado
como gasto por los mismos.

Todas las circunstancias anteriormente resefiadas, sitian a los
comerciantes minoristas incluidos en el Régimen de Equivalencia en
una absoluta situacion de inferioridad y falta de competitividad por
varios motivos:

- Son las Unicas actividades empresariales que llevan a cabo la
“liquidacion” de IVA con la Hacienda Puablica en el momento que
adquieren sus productos.

- Al no existir la posibilidad de llevar a cabo las liquidaciones de IVA
con la Hacienda Publica, previstas en el régimen general, no cabe
la posibilidad de deducirse el IVA de la actividad, asi como tampoco
la de recuperar el IVA soportado en productos no vendidos, y tampoco
la de autofinanciarse con el IVA como hacen el resto de actividades
empresariales.

- Su riesgo comercial es mayor, pues toda la venta que se sitle fuera
del periodo normal de ventas (rebajas, promociones, liquidaciones...)
puede suponer soportar parte del IVA que orresponderia al consumidor
final, debido a no poder cargar los margenes suficientes para
recuperar el IVA “liquidado” al proveedor, y por extensién a la
Hacienda Pablica, con motivo del Recargo de Equivalencia.

Ante esta situacion de falta de competitividad de una parte de las
actividades comerciales minoristas, en concreto las desarrolladas por
auténomos, mas aun en la situacién actual de descenso importante
de las ventas por parte de este sector empresarial, que prevé un
incremento del nimero de stocks y restos no vendidos por los
establecimientos, entendemos que se han de administrar
modificaciones legislativas para equilibrar a estos pequefios
empresarios con el resto de entidades empresariales.

En primer lugar, habrian de administrarse medidas para paliar esta
situacion:

Reduciendo los tipos, en funcién de las posibilidades reales que
permita el acervo comunitario al respecto.

-Implementando liquidaciones por parte de los auténomos
comerciantes minoristas, que les permita recuperar el Recargo de
Equivalencia de aquellos productos que no han sido vendidos en su
temporada y habran de ser liquidados.

-Implementando el sistema de Recargo de Equivalencia de tal modo,
gue no sea cuando se produce la adquisicion de los bienes cuando
se produce el pago del mismo, sino en la siguiente temporada que
es cuando se ha producido la venta de los productos adquiridos.

Estas diferentes propuestas aqui enunciadas, asi como otras que
podrian aplicarse para este colectivo, paliarian la situacién de
desventaja en que se encuentran los autbnomos comerciantes
minoristas.
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